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RINGKASAN 
 

Permasalahan dari penelitian dengan judul Pengayaan Bahan Ajar 
Manajemen Pemasaran Produk Industri Kecil Tas Handmade Desa Loram 
Kabupaten Kudus berbasis online adalah bagaimana mendesain rancang bangun 
manajemen pemasaran online untuk UMKM tas handmade, sehingga bisa 
membantu memperluas pemasaran UMKM kerajinan tas handmade Kabupaten 
Kudus. 

Tujuan dari penelitian ini adalah pengayaan bahan ajar untuk mata kuliah 
manajemen pemasaran untuk para mahasiswa, merancang manajemen pemasaran 
online tas handmade Desa Loram Kabupaten Kudus 

Metodedari penelitian ini adalah menggunakan waterfall yang di 
laksanakan selama 1 tahun, yaitu identifikasi data industri kecil melalui observasi 
ke lapangan, analisis permasalahan dan kebutuhan sistem, desain solusi sistem 
berdasar kebutuhan sistem dan implementasi sistem.  

Target khusus dari penelitian ini adalah menghasilkan rancang bangun 
manajemen pemasaran, sehingga dapat membantu UMKM kerajinan tas dalam 
memasarkan produknya, tidak hanya di lingkungan Kudus, tapi bisa sampai ke 
seluruh Indonesia melalui Online. 

.  
Kata Kunci : manajemen pemasaran, umkm, tas handmade, online 
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BAB I. PENDAHULUAN 

 

A. Latar Belakang 

Sektor industri Indonesia sejak tahun 1965 menjadi sektor pendapatan 

negara Indonesia di bidang perekonomian. Otonomi daerah secara resmi dimulai 1 

januari 2001, hal ini menjadi perhatian publik dan dunia usaha. Pemerintah daerah 

mempunyai otoritas lebih luas untuk pengelolaan daerah, terutama dimasalah 

ekonomi. Perimbangan ekonomi antara pusat dan daerah disesuaikan dengan 

aspirasi yang berkembang, dan sejalan dengan keinginan daerah untuk dapat 

menggunakan potensinya sendiri.Otoritas yang lebih luas ini juga berarti adanya 

tanggung jawab yang lebih besar dari pemerintah daerah.  

Dengan ditetapkannya otonomi daerah, maka pemerintah daerah 

mempunyai hak untuk mengolah hasil – hasil daerah, baik itu hasil industri maupun 

hasil alam. Kabupaten Kudus adalah salah satu kabupaten di Jawa Tengah yang 

banyak mengandalkan sektor perekonomian daerah dari hasil industri, banyak 

sekali industri yang tersebar di Kabupaten Kudus, baik industri berskala besar, 

menengah, maupun kecil, jenis-jenis industrinya adalah : industri rokok, kertas, 

elektronik, tenun, bordir, furniture, logam mesin, aneka. Pemerintah Daerah dalam 

hal ini adalah Departemen Perindustrian Kabupaten Kudus, dalam melakukan 

pengelolaan industri, melakukan pengelompokkan atau klastering sebagai langkah 

awal upaya pembinaan dan pengembangan industri. Industri dikelompokkan  

berdasarkan jumlah unit usaha, jumlah tenaga kerja dan nilai investasi. 

Dalam Rencana Pengembangan Ekonomi Kreatif Indonesia 2009-2015, 

industri kreatif adalah bagian tak terpisahkan dari ekonomi kreatif. Industri kreatif 

berpotensi untuk dikembangkan terutama di Indonesia, karena bangsa Indonesia 

memiliki sumberdaya insani kreatif dan warisan budaya yang kaya. Industri kreatif 

bila terus digali potensinya dan dikembangkan berkelanjutan yang berfokus pada 

penciptaan barang dan jasa dengan mengandalkan keahlian, bakat dan kreativitas 

sebagai kekayaan intelektual, tidak dapat pungkiri dapat memperkuat citra & 

identitas bangsa Indonesia dan dapat memberikan kontribusi secara signifikan bagi 
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perekonomian bangsa untuk bangkit, bersaing dan meraih keunggulan dalam 

ekonomi global. 

Dalam penelitian ini akan dilakukan penelitian untuk mendesain rancang 

bangun manajemen pemasaran produk UMKM tas handmade, untuk membantu 

para pengrajin tas handmade dalam memperluas cakupan pemasaran tidak hanya di 

lingkungan Kabupaten Kudus, tetapi bisa mencapai seluruh Indonesia. 

Mengacu pada Rencana induk penelitian (RIP) Universitas Muria Kudus, 

salah satunya adalah manajemen budaya berbasis ekonomi kreatif,  yang 

didalamnya terdapat pengembangan ipteks untuk industri kreatif, maka penelitian 

ini dilakukan untuk memenuhi rencana induk penelitian universitas.  

 

B. Perumusan Masalah 

Dari latar belakang diatas, maka dapat diidentifikasi masalah sebagai 

berikut :  

1. Bagaimana mendesain rancang bangun manajemen pemasaran produk 

UMKM Tas handmade berbasis online untuk pengrajin tas Desa Loram, 

sehingga dapat memperluas cakupan pemasaran sampai ke seluruh 

Indonesia. 

2. Bagaimana peran perguruan tinggi dalam membantu pengembangan 

ekonomi Kreatif Indonesia 20016-2021 

3. Pengayaan bahan ajar manajemen pemasaran berbasis online 

Dari identifikasi masalah diatas, maka dapat dirumuskan permasalahan 

bagaimana mendesain rancang bangun manajemen pemasaran produk UMKM tas 

handmade berbasis online pengayaan bahan ajar mahasiswa. 

 

C. Batasan Masalah 

Dalam penelitian ini, masalah hanya dibatasi pada : 

1. Rancang bangun manajemen pemasaran dibatasi untuk pemasaran online 

2. UMKM hanya dibatasi untuk UMKM pengrajin tas desa Loram 

Kabupaten Kudus 

3. Data total UMKM pengrajin tas desa loram  



Laporan Akhir Penelitian Dosen Pemula 2017 
 

Fakultas Ekonomi Universitas Muria Kudus 3 
 

4. Industri di Kabupaten Kudus berjumlah sekitar 100pengrajin 

5. Metode pendekatan yang digunakan adalah metode waterfall 

6. Bahan ajar dikembangkan untuk mata kuliah manajemen pemasaran 

berbasis online 

 

D. Target Luaran 

Target luaran dari penelitian ini adalah : 

1. Publikasi Ilmiah dalam Jurnal Ilmiah dan prosiding.  

2. Referensi bahan ajar dalam bidang manajemen pemasaran berbasis online 

 

Rencana Target Capaian Tahunan 

No Jenis Luaran Indikator 
Capaian 2017 

1 Publikasi ilmiah di jurnal ber ISSN v 
2 Pemakalah dalam 

pertemuan ilmiah 
International v 
National v 

3 Buku ajar v 
4 Teknologi Tepat Guna v 
5 Model/purwarupa/Desain/Karya Seni/Rekayasa Sosial v 
6 Tingkat Kesiapan Teknologi (TKT) v 
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BAB II. TINJAUAN PUSTAKA 

 

Dalam penelitian ini, tinjauan pustaka yang digunakan adalah teori – teori 

yang menjadi landasan dalam penelitian, selain itu kajian pustaka juga melalui 

jurnal – jurnal penelitian nasional dan internasional 

A. Manajemen Produksi UMKM 

Jumlah produksi di tentukan oleh hasil survei pasar di analisis seberapa 

banyak jumlahbarang yang akan di produksi. Semakin banyakkebutuhan pasar atau 

permintaan semakinsebanding produk yang di hasilkan. Seperti padagambar di 

bawah ini menunjukkan faktor-faktorpengguna/pembeli barang yang 

berpengaruhterhadap pengembangan produk. 

 

 

 

 

  Bahan Baku     Losses                      Konsumen 

Gambar 2.1. Proses Pengembangan Produk 

 

Pada Gambar 2 bahan terdiri dari input -proses produksi - output apabila hal 

tersebutterjadi dengan sempurna maka perlu dilakukanpengembangan produk 

(product development)dengan beberapa alasan dan pertimbanganbahwa 

kontinyuitas pesanan terjamin, kualitassesuai dan daya beli terjangkau. 

Menurut Abdul Haris (2013), kontinyuitas hasil produk dipandangperlu 

diadakan suatu pengembangan produk(Product Development) yang tujuannya 

untukmeningkatkan daya saing di kelas industrikecil sejenis. Pada akhirnya 

diperolehpencapaian beberapa hal penting diantaranya : 

1. Permintaan pasar meningkat, 

2. Kontinyuitas produk,  

3. Produktivitasmeningkat,  

4. Harga pokok dapat ditekan,  

5. Laba usaha bertambah  

Input Proses 
Produksi 

Output Kualitas 
Terjamin 
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Fenomena lain yangmenunjukkan lemahnya perkembanganindustri kecil bordir 

dikabupaten Kudus menurut penuturanpengusaha bordir, diantarannya: 

1. Disain bordir kurang bervariasi; 

2. Terbatasnya pangsa pasar(relatif masih bersifat lokal danregional);  

3. Penggunaan teknologiproduksi yang relatif tidak berubah;dan  

4. Sedikitnya pengembanganteknologi industri tepat guna olehpara 

pengusaha. 

Sementara itu menurutlaporan Dinas Perindag Kudus(2002) dalam 

penelitianyang dilakukan oleh Sumidi (2004), terdapat himpitan 

karakteristikindustri kecil yang hampirseragam di berbagai tempat antaralain : 

1.  Tidak ada pembagian tugasyang jelas antara administrasidan produksi; 

2. Rendahnya akses industri kecilterhadap lembaga-lembagaperbankan; 

3.  Lemahnya struktur permodalan; 

4.  Lemahnya manajemen usahadan belum meratanya tingkatketrampilan 

pengrajin; 

5.  Keterbatasan informasi pasar; 

6.  Rendahnya mutu produksi; 

7.  Peralatan masih sederhana. 

 

B. Manajemen Pemasaran UMKM 

Terdapat beberapa kendala yang mempengaruhi perkembangan industri 

kerajinan bordir yaitu : 

a.  Adanya produk sejenis dari daerah lain yang dapat menjadipesaing. 

b.  Melemahnya daya beli masyarakat lokal sendiri. 

c.  Penurunan produksi dengan adanya perdagangan bebasASEAN-Cina. 

d.  Iklim usaha yang tidak stabil. 

e.  Tingkat minat masyarakat untuk bekerja di usaha kerajinan bordir rendah. 

f.  Belum terjalin hubungan yang melembaga dengan pedagang atau 

konsumen. 

g.  Permodalan terbatas dengan kemampuan akses terhadapsumber permodalan 

lemah. 



Laporan Akhir Penelitian Dosen Pemula 2017 
 

Fakultas Ekonomi Universitas Muria Kudus 6 
 

h.  Kemampuan manajerial dalam mengelola usaha maupunmengelola sentra 

terbatas. 

i.  Waktu proses produksi lama. (Septaria Dina Wijaya, 2011) 

Strategi pemasaran hasil produk yangharus dilakukan : (1) promosi hasil 

produk, (2)menarik calon pembeli, (3) harga bersaing, (4)kualitas memenuhi selera 

pembeli, (5)penyalurannya tepat waktu, (6) pelayananmemuaskan. Ke lima hal 

tersebut merupakansyarat yang harus dipenuhi secara konsistensesuai standard 

operating procedure (SOP).Strategi untuk mengantisipasi mekanisme pasar yang 

makin terbuka dan kompetitif khususnya di kawasan ASEAN adalah penguasaan 

pasar, yang merupakan prasyaratuntuk meningkatkan daya saing UMKM. Agar 

dapat menguasai pasar, maka UMKMperlu mendapatkan informasi dengan mudah 

dan cepat, baik informasi mengenaipasar produksi maupun pasar faktor produksi 

untuk memperluas jaringanpemasaran produk yang dihasilkan oleh UMKM. 

Aplikasi teknologi informasi padausaha mikro, kecil dan menengah akan 

mempermudah UMKM dalam memperluaspasar baik di dalam negeri maupun 

pasar luar negeri dengan efisien. PembentukanPusat Pengembangan UMKM 

berbasis IT dianggap mampu mendorongpertumbuhan dan perkembangan usaha 

mikro, kecil, dan menengah di era teknologi informasi saat ini (Sudaryanto, 

Ragimun dan Rahma Rina Wijayanti, 2011). 

 

2.2 Acuan Primer yang Relevan 

Jurnal Ilmiah Nasional dan Internasional 

Yulia Hendri Yeni, Elvira Luthan, Lasti Yossi Hastini, dan Anggita 

Primasari. 2014. Pemberdayaan Industri Kreatif Sektor Kerajinan di Sumatera 

Barat melalui Eentrepreneurial Marketing; Studi pada UMKM Bordir dan Sulaman, 

Jurnal Aplikasi Manajemen (JAM), Vol. 12, No. 3., Universitas Andalas padang. 

Lin, C.H., Peng., C.H., and Kao, D.T. 2008. ’The Innovativeness Effect of 

Market Orientation andLearning Orientation And Business Performance’ 

International Journal of Manpower, 29(8), 752–772. 
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BAB III. TUJUAN DAN MANFAAT PENELITIAN 
 

A. Tujuan Penelitian 

Tujuan dari penelitian ini adalah : 

1. Menghasilkan pengayaan bahan ajar manajemen pemasaran berbasis online 

2. Menghasilkan suatu model analisa dan desain sistem software untuk pemasaran 

online produk tas handmade 

3. Memberikan acuan atau rekomendasi bagi pemerintah daerah dalam upaya 

pembinaan industria kecil dan menengah 

 

B. Manfaat 

Manfaat dari penelitian ini adalah : 

1. Penelitian ini dapat menambah pengetahuan bagi tim peneliti terhadap desain 

manajemen pemasaran produk UMKM Tas handmade berbasis online untuk 

pengrajin tas Desa Loram, sehingga dapat memperluas cakupan pemasaran 

sampai ke seluruh Indonesia.  

2. Secara tidak langsung sistem manajemen pemasaran produk UMKM Tas 

handmade berbasis online untuk pengrajin tas Desa Loram ini dapat 

dikembangkan sebagai sistem informasi terapan yang dapat digunakan oleh 

Dinas Perindustrian Kabupaten Kudus sebagai percontohan dalam 

melaksanakan pengelolaan UMKM di Kabupaten Kudus. 

3. Sebagai tambahan referensi perpustakaan yang dapat dimanfaatkan sebagai 

media untuk menambah pengetahuan pembaca mengenai sistem informasi 

manajemen pemasaran. 
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BAB IV. METODE PENELITIAN 
 
 

 
A. Tahapan Penelitian 

Sejalan dengan tujuan yang ingin dicapai dalam penelitian ini, yakni 

pengayaan bahan ajar manajemen pemasaran produk UMKM Tas 

Handmade Desa Loram Kabupaten Kudus berbasis online, maka penelitian ini 

menggunakan melakukan kajian (research) terhadap model-model pengembangan 

yang sudah dilaksanakan dan kemudian berdasarkan hasil kajian itu merumuskan 

satu analisis dan desain rancang bangun sistem manajemen pemasaran berbasis 

online. 

Tahapan proses penelitian yang dilakukan meliputi (gambar 3.1) : 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Gambar 4.1. Bagan alir penelitian 
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1. Identifikasi keberadaan UMKM, yang dilakukan adalah studi pustaka, 

observasi dan interview dengan perangkat desa mengenai keberadaan industry 

kecil, interview juga dilakukan dengan departemen perindustrian Kabupaten 

Kudus   

2. Analisis dan identifikasi kebutuhan sistem manajemen pemasaran berbasis 

online. Kegiatan yang dilakukan adalah problem analysis, requirements 

analysis dan generating sistem analysis. 

3. Perancangan Model sistem Informasi manajemen pemasaran. Kegiatan yang 

dilakukan adalah membuat conceptual design, design detail dan database. 

Tahapan penelitian ini secara detail dijelaskan dalam gambar 3.2 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Gambar 4.2. Tahapan penelitian 
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B. Lokasi Penelitian 

Lokasi penelitian dilakukan di desa Loram Kabupaten kudus, dengan 

sumber data dari Departemen Perindustrian dan Koperasi Kabupaten Kudus, dan 

tempat penelitian di Laboratorium Fakultas Ekonomi, Program Studi 

Manajemen. 

 

C. Variabel yang diamati / diukur 

Variabel yang digunakan dalam proses rancang bangun sistem ini adalah 

jumlah produk, jumlah tenaga kerja, biaya produksi, produk yang terjual. 

 

D. Model yang digunakan dalam rancangan penelitian 

Desain Model yang digunakan dalam membangun sistem manajemen 

pemasaran online adalah menggunakan perancangan OOD (Object Oriented 

Desain) dan tool yang digunakan Unified Modelling Language (UML). Desain 

model yang termasuk di dalam UML adalah use case diagram, class diagram, 

sequence diagram, activity diagram, state diagram, collaboration diagram 

 

E. Teknik Pengumpulan dan analisis data 

Teknik pengumpulan data dan analisis data dalam penelitian ini adalah 

menggunakan observasi, studi pustaka, dan interview, observasi dilakukan ke 

lokasi UMKM di kabupaten kudus, interview dilakukan dengan sumber data 

yaitu pihak UMKM tas handmade. Studi pustaka dilakukan dengan mencari 

literature dan jurnal mengenai manajemen pemasaran berbasis online. 

Teknik analisa data dilakukan dengan tiga tahapan, yaitu : 

a. Mengidentifikasi dan menganalisa masalah sistem yang berjalan (problem 

analysis), dalam hal ini dilakukan analisa mengenai kendala-kendala dalam 

proses pemasaran yang sudah dilakukan selama ini. 

b. Mengidentifikasi dan menganalisa kriteria dan performance sistem yang 

dibutuhkan (requirements analysis), dalam hal ini dilakukan analisa mengenai 

kriteria sistem manajemen pemasaran berbasis online yang dibutuhkan. 
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c. Memberikan alternatif sistem yang diusulkan (Generating Systems Alternatif). 

Pada bagian ini dilakukan pemilihan sistem beserta input, proses dan output dari 

sistem manajemen pemasaran yang disesuaikan dengan kebutuhan. 
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BAB V. HASIL DAN LUARAN YANG DICAPAI 
 

5.1 Analisa Rancang Bangun Manajemen Pemasaran Produk UMKM Tas 

Handmade Berbasis Online 

5.1.1 Sistem yang diusulkan 

Kegiatan yang mencakup pencatatan stok barang akan dikerjakan terpusat 

pada bagian gudang. Dengan menggunakan program aplikasi komputer yang 

nantinya akan mendata barang, suplier, konsumen dan semua transaksi dari 

permintaan barang, pembelian barang ke suplier dan pengeluaran barang serta 

pemsaran barang. 

Sistem Informasi pemasaran barang ini berupa program aplikasi yang 

mengolah masalah pencatatan dan pelayanan yang saling terkait sehingga dapat 

diharapkan dapat : 

- Dapat memberikan pelayanan yang labih baik, cepat dan akurat 

- Mempermudah menyusun laporan yang diperlukan 

- Data yang direkam komputer akan lebih cepat. 

 

5.2 Perancangan Sistem Secara Umum 

5.2.1 Perancangan Sistem Baru 

Dalam perancangan sistem baru ini adalah suatu cara bagaimana 

menempatkan data dalam file database sehingga data tersebut dapat diakses dengan 

baik dari sistem yang digunakan. Dalam mendesain atau merancang database harus 

memahami data yang akan dianalisa dan sistem yang akan digunakan  

5.2.2 Perancangan Model 

Untuk perancangan model Sistem Informasi Pemasaran digambarkan dalam 

bentuk DFD (Data Flow Diagram) yaitu penggambaran sistem dengan 

menggunakan notasi-notasi. DFD digunakan untuk menggambarkan sistem yang 

telah ada atau sistem baru   
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Gambar 5.1. Context Diagram Sistem Informasi Pemasaran 
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Gambar 5.2. DFD Level 0 
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Gambar 5.3. DFD Level 1 Proses Pendataan 

  



Laporan Akhir Penelitian Dosen Pemula 2017 
 

Fakultas Ekonomi Universitas Muria Kudus 16 
 

 

 

 

Gambar 5.4. DFD Level 1 Proses Trasaksi 
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Gambar 5.5. DFD Level 2 Proses Data Barang 
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Tabel 5.1 Identifikasi Entitas Luar Dan Input Output 

No Kesatuan luar Input Output 
 

1 Supplier  
 

Data supplier 
Pengiriman barang  

Surat permintaan -Barang  
 

2 Gudang  
 

Barang Masuk 
Permintaan barang 
Data barang 

Nota pembelian 
Setok barang 
 

3 Kasir  
 

Data kasir 
Daftar punjualan 
Barang keluar 

 

4 Pembeli  
 

Daftar barang yang -akan- 
dibeli 
Data pembeli 

Nota penjualan 
 

5 Direktur  
 

 Lap data penjualan 
Lap data pembelian 
Lap data barang 
Lap data pembeli 
Lap data supplier  
Lap data kasir 

 

5.2.3 Identifikasi Data dan Informasi 

1. Identifikasi Data  

Data yang masuk ke sistem yang nantinya akan di olah dalam sistem Penjualan dan 

pembelian adalah: Daftar barang, Daftar Penjualan, Daftar Pembelian, Daftar 

Suplier, Daftar Konsumen, 

2. Informasi 

Informasi yang akan dihasilkan oleh sistem Penjualan dan Pembelian adalah : 

Laporan data barang, Laporan data pembeli, Laporan data suplier, laporan data 

kasir dan Laporan data penjualan dan pembelian. 
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Gambar 5.6. ERD Penjualan dan Pembelian Barang 
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5.2.4 Relasi Tabel (Relationship Table) 

 

 

Gambar 5.7. Relasi Tabel 
 
 
5.2.5 Struktur Tabel 

1. Struktur database tabel suplier 

Nama File   : suplier.db 

Jumlah Field : 4 

Field Kunci  : kdsup 

Tabel 5.6 Desain fisik tabel suplier 

No Field Name Type Size Keterangan 

1 

2 

3 

4 

kdsupl 

nmsupl 

ktsupl 

tlpsupl 

Character 

Character 

Character 

Character 

5 

10 

5 

12 

Kode suplier* 

Nama suplier 

Kota suplier 

Telpon suplier 
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2. Struktur database tabel Master pembelian 

Nama File   : master pembelian.db 

Jumlah Field :3 

Field Kunci  : Nobeli 

 

Tabel 5.7. Desain fisik tabel pembelian 

No Field Name Type Size Keterangan 

1 

2 

3 

 

Nobeli 

Tgl 

Kdsupl 

 
 

Carakter   

Date 

Character 

 

4 

5 

5 

 

No beli * 

Tanggal 

Kode Suplier** 

 

 

3. Struktur database tabel detil Pembelian 

Nama File   : detil Pembelian.db 

Jumlah Field : 3 

Field Kunci  : Kdpembeli 

 

Tabel 5.8. Desain fisik table detil Pembelian 

No Field Name Type Size Keterangan 

1 

2 

3 

 

 

nobeli  

kdbrg 

harga  

 

Character 

Character 

Character 

 

5 

25 

15 

 

nobeli*  

kode barang ** 

harga 

 

 

4. Struktur database tabel Barang 

Nama File   : Barang.db 

Jumlah Field : 6 

Field Kunci  : KdBrg 
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Tabel 5.9: Desain fisik tabel Barang 

No Field Name Type Size Keterangan 

1 

2 

3 

4 

5 

6 

KdBrg 

NmBrg 

HrgBeli 

HrgJual 

Stok 

Satuan  

Character 

Numeric 

Numeric  

Numeric 

Numeric 

Character 

 

5 

15 

10 

10 

10 

10 

Kode Barang* 

Nama Barang 

Harga Beli 

Harga Jual 

Stok  

Satuan  

 

5. Struktur database tabel master penjualan 

Nama File   : Kasir.db 

Jumlah Field : 4 

Field Kunci  : nojual  

 

Tabel 5.10. Desain fisik tabel master penjualan 

No Field Name Type Size Keterangan 

1 

2 

3 

4 

 

Nojual   

Tgl  

Kdkasir  

Kdpembeli  

 

 

Character 

Date  

Character  

Character 

 

5 

25 

8 

15 

 

Nojula * 

Tanggal ** 

Kode kasir 

Kode pembeli 

 

 

6. Struktur database tabel detil jual 

Nama File   : detil jual.db 

Jumlah Field : 4 

Field Kunci  : Nojual 
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Tabel 5.11: Desain fisik tabel detil jual 

No Field Name Type Size Keterangan 

1 

2 

3 

4 

Nojual 

Kdbrg  

Harga    

Jlhbrg 
 

Carakter   

Date 

Character 

Numeric  

4 

5 

5 

10 

No jual 

Kode barang 

Harga  

Jumlah barang 

   
7. Struktur database tabel pembeli 

Nama File   : pembeli.db 

Jumlah Field : 5 

Field Kunci  : kdpembeli 

 

Tabel 5.12: Desain fisik tabel pembeli 

No Field Name Type Size Keterangan 

1 

2 

3 

4 

5 

kdpemb 

nmpemb   

almtpemb   

ktpemb 

tlppemb 

Carakter   

Character 

Character 

Character 

Numeric 

4 

10 

8 

10 

12 

Kode pembeli 

Nama pembeli 

Alamat pembeli 

Kota pembeli 

Telpon pembeli 

 

8. Struktur database tabel Kasir  

Nama File   : Kasir.db 

Jumlah Field : 6 

Field Kunci  : KdKasir 

Tabel 5.13: Desain fisik tabel Kasir 

No Field Name Type Size Keterangan 

1 

2 

3 

Kdkasir  

nmkasir  

Tgllahir  

Character 

Character 

Date  

5 

25 

8 

Kode kasir* 

Nama kasir** 

Tanggal lahir 
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4 

5 

6 

 

Alamat  

Ktkasir  

Jkelamin  

 

Character 

Character 

Character 

 

15 

15 

1 

Alamat  

Kota kasir 

jeniskelamin 

 

 

9.  Struktur database tabel kartu stok barang 

Nama File   : kartu stok barang.db 

Jumlah Field  : 5 

Field Kunci   : kdsetok 

 

Tabel 5.14: Desain fisik tabel pembeli 

No Field Name Type Size Keterangan 

1 

2 

3 

4 

5 

kdsetok 

kdbrg 

tgl    

brgmasuk 

brgkel 

Carakter   

Character 

Character 

Character 

Character 

4 

10 

8 

10 

12 

Kode setok 

brang 

Kode barang 

Tanggal  

Barang masuk 

Barang keluar 

5.2.6 Kamus Data 

        Kamus data merupakan elemen dari perancangan sistem yang 

berfungsi untuk menjelaskan aliran data dan informasi dalam DFD, 

sehingga dari kamus data ini dapat dihasilkan pengertian yang sama tentang 

masukan, keluaran,  penyimpanan dan proses dalam suatu sistem. Bentuk 

kamus data yang dimaksud dapat didefinisikan sebagai  berikut : 

 

 

1. Nama Arus Data : Data Barang 

Bentuk Data   : Dokumen 

Alias   : Barang 
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Penjelasan            : Data barang berfungsi sebagai tabel   

Pendataan Barang 

Barang             : Kdbrg+ Nmbrg + Hargajual+ Satuan+ 

jumlah 

Kdbrg             =  bertipe character dengan lebar 6, dengan 

ketentuan pengisian pertama dengan 

huruf C untuk cat 3 digit pertama yang 

berartikan kode barang dan 3 digit 

terakhir berartikan nomor urutkasir. 

Nmbrg       = bertipe character dengan lebar10, yang  berisikan 

nama Barang. 

Hrgbrg       = bertipe character dengan lebar15. yang  berisikan 

Harga Barang. 

Satuan         = bertipe character dengan lebar 5 yang  berisikan 

satuan Barang 

 

 

 

 

 

2. Nama Arus Data =   Data Kasir 

Bentuk Data   =   Dokumen 

Alias   =   Kasir 

Penjelasan             = Data Kasir berfungsi sebagai tabel 

Pendataan Kasir 

      Kasir             =  Kdkasir+ Nmkasir + Tgllahir + Alamat + 

Ktkasir   + Jkelamin + Permit 

Kd Kasir         =  bertipe character dengan lebar 3, dengan 

ketentuan pengisian pertama dengan 

huruf k untuk kode kaser dan untuk 3 digit 

yang berartikan kode nomor urutkasir 
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Nm Kasir     = bertipe character dengan lebar 10 yang   

berisikan nama Kaser. 

TglLahir  = 8 { Date } 8 

Date   = Tanggal + Bulan + Tahun 

Tanggal  = 1 { Numeric } 2 

Bulan  = 1 { Numeric } 2 

Tahun  = 2 { Numeric } 4 

Tgl_Lahir = * Formatnya 99/99/9999 * 

Contoh   = * 26/01/2007 * 

Alamat        = bertipe character dengan lebar 30, yang berisikan 

alamat. 

Kt Kasir      = bertipe character dengan lebar 20, yang berisikan 

kota.Character  

Jkelamin     = bertipe character dengan lebar 1, yang berisikan 

jenis kelamin.  

 P berarti perempuan dan L berarti Laki-laki. 

 

                  Nama Arus Data : Data suplier 

Bentuk Data   : Dokumen 

Alias   : Suplier  

Penjelasan             :Suplier berfungsi sebagai pendistribusi 

barang 

Suplier    :  kdsup + nmsup + ktsup +tlpsup  

 

kdsup            = bertipe character dengan lebar 5, dengan 

ketentuan pengisian pertama dengan 

huruf k untuk kode kaser dan untuk 5 digit 

yang berartikan kode nomor urutkasir 

      nmsup        = bertipe character dengan lebar 10 yang   berisikan 

namasuplier. 
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Ktsup          = bertipe character dengan lebar 7, yang berisikan 

kota suplier  

Tlpsup         = bertipe character dengan lebar 12, yang berisikan 

no tlp. 

2. Nama Arus Data    : Data Pembeli 

Bentuk Data      : Dokumen 

Alias      : Pembeli 

   Penjelasan   :Data pembeli berfungsi sebagai tabel  

transaksi  pembeli 

Pembeli              : Kdpembeli + Nmpembeli + Almpembeli 

+ Ktpembeli + Tlppembeli  

 

    Kdpembeli      = bertipe character dengan lebar 6, dengan 

ketentuan huruf p kode pembeli pengisian 3 

digit pertama yang berartikan kode pembeli 

dan 3 digit terakhir berartikan nomor urut 

pegawai.  

Almpembeli     = bertipe character dengan lebar 13, yang 

berisikan alamat 

           Ktpembeli       = bertipe character dengan lebar 10, yang  

berisikan kota pembeli 

Tlppembeli        = bertipe character dengan lebar 12, yang  

berisikan telpon pembeli  

  

3.   Nama Arus Data : Data Tran Jual 

Bentuk Data           : Dokumen 

Alias   : Trans Jual 

Penjelasan             : Tran Jual berfungsi sebagai transaksi  

Penjualan. 

Trans Jual   :Notran jual +Nonota +kdBarang + Banyak  
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         Notran jual    = bertipe character dengan lebar 6, dengan 

ketentuan pengisian 3 digit pertama yang 

berartikan kode penjualan jabatan dan 3 

digit terakhir berartikan nomor urut 

pegawai. 

Nonota       = bertipe character dengan lebar 12, yang  berisikan 

no nota 

kdBarang      = bertipe character dengan lebar 6, dengan 

ketentuan pengisian pertama dengan huruf 

C untuk cat 3 digit pertama yang berartikan 

kode barang  

 
 

5.3 Implementasi Sistem 
Dari hasil perancangan diatas maka didapatkan hasil impelemntasi sistem sebagai 
berikut : 
 

 
 

Gambar 5.8. Header Web Penjualan Tas Online 
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Gambar 5.9. Web Penjualan Tas Online 
 

 
Gambar 5.10 Form Pendaftaran 
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Gambar 5.11 Form Detail Tas 

 

 
Gambar 5.12 Form Keranjang Belanja 
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Gambar 5.13 Form Check Out Belanja 
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BAB VI. KESIMPULAN DAN SARAN 
 

6.1 Simpulan 

Pengembangan Sistem Informasi Manajemen Pemasaran Produk UMKM 

tas Handmade Desa Loram Kabupaten Kudus Berbasis Online, sebagai upaya untuk 

menyelesaikan kendala-kendala yang dihadapi oleh obyek penelitian tersebut 

dengan beberapa fitur antara lain sebagai berikut : 

1. Desain program aplikasi yang dibangun dapat melakukan perhitungan 

keuntungan per hari dan bisa melakukan pendataan barang yang ada . 

2. Desain program aplikasi dapat mendata pembeli berbasis online 

3. Desain program bisa melakukan pencarian dan pengelompokan daftar barang. 

4. Desain program bisa melakukan pengelolaan manajemen pemasaran produk 

UMKM tas Handmade berbasis online 

 

6.2. Saran 

Sistem Informasi yang telah penulis bangun ini masih dapat dikembangkan 

lagi sesuai dengan perkembangan dan kebutuhan informasi yang ada. Adapun 

pengembangan yang dimaksud antara lain adalah : 

1. Penambahan laporan neraca keuangan 

2. Perhitungan laporan laba rugi perbulan atau pertahun 

3. Perhitungan Potongan  

4. Laporan status piutang 

5. Pengembangan ke jaringan 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

DAFTAR PUSTAKA 
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Ilmiah / Seminar 

Judul Artikel Ilmiah Waktu dan 

Tempat 

1 Diseminasi Hasil 

Penelitian 

Kebijakan Hutang dan Kebijakan Dividen 

sebagai Mediasi Pengaruh Kepemilikan Saham 

Manajemen dan Kepemilikan Saham 

Institusional terhadap Kinerja Keuangan Pada 

Perusahaan. 

15 Nopember 

2014, UMK 

Kudus 

2 Seminar Hasil dan 

Kelayakan Penelitian 

Lanjutan 

Kebijakan Hutang dan Kebijakan Dividen 

sebagai Mediasi Pengaruh Kepemilikan Saham 

Manajemen dan Kepemilikan Saham 

Institusional terhadap Kinerja Keuangan Pada 

Perusahaan. 

18-19 

Nopember 

2014, Solo 

3  National Conference 

on Business, 

Management, and 

Accounting, FE-UPH 

Tangerang 

Kebijakan Hutangsebagai Mediasi Pengaruh 

Kepemilikan Saham Manajemen dan 

Kepemilikan Saham Institusional terhadap 

Kinerja Keuangan Pada Perusahaan. 

19 Maret 2015, 

FE-UPH 

Tangerang 
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BiodataAnggota TimPeneliti 
 

 
A. Identitas Diri 

 
1 Nama Lengkap (dengan 

gelar) 
Arif Setiawan, S.Kom, M.Cs 

2 Jabatan Fungsional Lektor 
3 Jabatan Struktural - 
4 NIP/NIK/Identitas Lainnya 0610 7010 0000 1180 
5 NIDN 0623018201 
6 Tempat dan Tanggal Lahir Semarang, 23 Januari 1982 
7 Alamat Rumah Jl. Parang Klitik V/18 Tlogosari Semarang 
8 Nomor Telepon/Faks/HP  08156672762 
9 Alamat Kantor Gondangmanis, Po. Box. 53 Bae, Kudus,  
10 Nomor Telepon/Faks/HP (0291)438229 
11 Alamat e-mail arif_plstuff@yahoo.com 
12 Lulusan yang telah 

dihasilkan 
S-1 = 320 orang 
S-2 = 0 
S-3 = 0 

13 Mata Kuliah yang diampu 1. Analisa dan perancangan Sistem 
2. Pemrograman database 

 
B. Riwayat Pendidikan 

 S-1 S-2 
Nama Perguruan Tinggi Universitas Dian 

Nuswantoro 
Universitas Gadjah Mada 

Bidang Ilmu Teknik Informatika Ilmu Komputer 
Tahun Masuk-Lulus 2000-2004 2007-2009 
Judul 
Skripsi/Thesis/Desertasi 

Sistem Pendukung 
Keputusan Pengendalian 
Narkotika Dan 
Psikotropika Pada Dinas 
Kesehatan Jawa Tengah 

Klastering Skala Industri 
Di Kabupaten Kudus 
Menggunakan Fuzzy 
Possibilistic C-Means 
Standar 

Nama 
Pembimbing/Promotor 

Dr. Abdul Syukur, M.M Drs.RetantyoWardoyo, 
M.Sc.,Ph.D 

 
C. Pengalaman Penelitian Dalam 5 Tahun Terakhir 

No Tahun Judul Penelitian Pendanaan 
Sumber* Jml (Juta 

Rp) 
1 2008 Analisa dan Perancangan Sistem 

Informasi Penjualan Bordir On Line 
untuk Paguyuban Bordir Desa 
Karangmalang Kudus, 2008 

UMK 2 
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2 2009 Klastering Skala Industri Di Kabupaten 
Kudus Menggunakan Fuzzy Possibilistic 
C-Means Standar 

Mandiri 5 

3 2010 SIG untuk pemetaan Industri Tahu di 
Kabupaten Kudus 

UMK 3 

4 2011 Penerapan AHP dan SIG Pendeteksian 
Jembatan di Kab Kudus  

UMK 3 

5 2012 SIG untuk pemetaan Industri Rumah 
Tangga 

UMK 3 

6 2013 Pengembangan Bahan Ajar Sistem 
Informasi Geografis  
Klastering Industri Di Kabupaten Kudus  
Menggunakan Metode Fuzzy 

Penelitian Dosen 
Pemula Dikti, 2013 

10 

7 2014 Rancang Bangun Sistem Informasi 
Geografis Industri Industri Bordir Di 
Kabupaten Kudus Menggunakan 

UMK 3 

8 2015 Pengayaan Bahan Ajar Sistem Informasi 
Geografis 
Studi Kasus :   
Pemetaan Umkm Rokok Berpotensi Pajak 
Di Kabupaten Kudus Menggunakan Sig, 
2015 

Penelitian Dosen 
Pemula Dikti, 2015 

13 

 
D. Pengalaman Pengabdian Kepada Masyarakat Dalam 5 Tahun Terakhir 

No Tahun Judul Pengabdian Kepada Masyarakat Pendanaan 
Sumber* Jml (Juta 

Rp) 
1 2011 Pelatihan Sistem Informasi Pemesanan 

Bahan Produksi Pada PT. Nojorono 
Kudus Berbasis Multiuser 

UMK 2,5 

2 2011 Sistem Informasi Inventori Barang 
Departemen LoSIGtik Prasarana Umum 
Pada PT. Nojorono Kudus Berbasis 
Multiuser 

UMK 2,5 

3 2013 Ibikk Pusat Layanan Teknologi Informasi Dikti 70 
4 2014 Ibikk Pusat Layanan Teknologi Informasi Dikti 90 
5 2015 Ibikk Pusat Layanan Teknologi Informasi Dikti 150 
6 2016 Ibikk Pusat Layanan Teknologi Informasi 

IBPE Kerajinan Tas Kabupateng Kudus 
Dikti 100 

75 
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Lampiran 3. Surat Pernyataan Ketua Peneliti 

 

 
 

 


