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RINGKASAN 
 

Pada saat ini teknologi informasi berkembang begitu pesat, salah 

satunya pada bidang otomotif. Para pelaku bisnis otomotif yang kompetitif dan 

berkembang menerapkan teknologi untuk membantu usaha mereka agar tetap 

bersaing atau bahkan memimpin dalam industry mereka. Penerapan teknologi 

ini tidak hanya berlaku pada industry besar, banyak juga industry otomotif yang 

telah menerapkan teknologi pada proses bisnis mereka. Salah satu teknologi 

yang dapat membantu usaha otomotif atau bengkel adalah sistem Penjualan 

Sparepart. Menurut (Haryadi dkk., 2023) sistem penjualan sparepart untuk 

mempermudah dalam mengelola berbagai data, transaksi dan laporan dengan 

tujuan mengefektifkan kinerja dan mengambil keputusan dan mengembangkan 

bisnisnya. Ahass Ajima Motor merupakan salah satu bengkel resmi honda yang 

ada di bidang bisnis penjualan sparepart dan melayani servis motor yang 

sangat dibutuhkan saat ini. Usaha ini beroperasi pada tahun 1998 yang terkenal 

dengan penjualan sparepart dan jasa servis yang banyak dibutuhkan oleh 

masyarakat. Dalam proses bisnisnya Ahass Ajima Motor sudah terdapat deskop 

penjualan sparepart dan dibuatlah pengembangan proses transaksi penjualan. 

Sehingga dibutuhkan sistem penjualan yang terintegrasi dengan Algoritma FP 

Growth untuk membantu optimalisasi pada usaha Ahass Ajima Motor. 

Kata kunci : Penjualan , Otomotif , Algoritma FP Growth 
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ABSTRACT 

Currently, information technology is developing very rapidly, one of which 

is in the automotive sector. Competitive and growing automotive business players 

apply technology to help their businesses remain competitive or even lead in their 

industry. The application of this technology does not only apply to large industries, 

many automotive industries have also implemented technology in their business 

processes. One technology that can help automotive businesses or workshops is the 

Spare Parts Sales system. According to (Haryadi dkk., 2023) the spare parts sales 

system makes it easier to manage various data, transactions and reports with the 

aim of making performance more effective and making decisions and developing 

the business. Ahass Ajima Motor is one of the official Honda workshops in the 

business of selling spare parts and providing motorbike services which are really 

needed at this time. This business operated in 1998 and is famous for selling spare 

parts and service services which are much needed by the public. In the Ahass Ajima 

Motor business process, there is a spare parts sales desk and a sales transaction 

process has been developed. So we need a sales system that is integrated with the 

FP Growth Algorithm to help optimize the Ahass Ajima Motor business. 

Keywords : Sales , Automotive , FP Growth Algorithm 
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